
S T U D I O  V E C O  ·  A I  C O N S U LT I N G  &  T R A I N I N G

業務効率の改善で
終わらせない、
AI 経営戦略。
生成 AI を「使いこなす」を超えて、組織の意思決定・新規事業・採用ブランディングまで踏み込む。
studio veco の AI コンサルティング & 戦略診断のご案内。 
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C H A P T E R  0 1  ·  W H O  W E  A R E

"資料を作る"
コンサルから、
"組織と動く"
コンサルへ。
studio veco は、生成 AI を経営の中核に組み込むための、長期伴走型コンサルティング & 戦略診断ファームです。
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他社と違う 4 つ
「資料コンサル」では到達できない深さで動きます。

0 1

経営層 直結
代表が直接ヒアリングから経
営報告まで担当します。

0 2

横断ネットワーク
自治体 × 大企業 × スタート
アップ × 教育機関を横で繋
ぐ。

0 3

実装まで踏み込む
提言で終わらせず、現場の業
務フローまで設計します。

0 4

研修同梱
月額コンサルに全社員向け研
修を標準同梱しています。
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F O U N D E R  /  代 表

伊藤 雅康
生成 AI 領域で 6 年。自治体・大企業・スタートアップ・教育機関を横で繋げる動き方を強み
に、戦略立案から現場実装、人材育成までを一気通貫で担う。 

教育機関（中学・高校・大学）累計 10 校超で生成 AI 講座、日本経済新聞でも紹介。
フェスティバル・EXPO・自治体イベントでの登壇 計 50 回超。 
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これまでの実績
机上ではなく、国の現場で動いてきた数字です。

教 育 機 関  /  講 演

10 校+
中学・高校・大学

研 修 受 講 者

8,000 名+
登壇・研修累計

登 壇 イ ベ ン ト

50 +
フェス / EXPO 含む

伴 走 年 数

6 年
studio veco として



C H A P T E R  0 2  ·  M A R K E T  C O N T E X T

2026 年は
使うか、置いていかれるか。
生成 AI はもう「試行段階」ではありません。経営の意思決定と業務基盤に組み込む段階に入っています。 
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世界と日本の差
日本企業の AI 活用率は世界平均を 10 ポイント下回ったまま。差は競争力の差に直結します。

G LO B A L  A D O P T I O N

78 %
世界の企業の 78% が生成 AI を業務利用 (McKinsey,

2025)

J A PA N  A D O P T I O N

68 %
日本の利用率は 68%、本格運用は 24% にとどまる

TA L E N T  G A P  ( 2 0 3 0 )

45.5 万
2030 年に不足する AI / DX 人材 (経産省試算)
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日本企業がつまずく 5 つの場所
「誰かだけが詳しい」属人化 — 推進担当の異動 / 退職で一気に止まる01

シャドー IT 化 — 部署ごとに別々の AI ツール、情報資産が分散02

POC 倒れ — 試験運用は通るが、本番業務に組み込めない03

研修だけで終わる — リテラシーは上がるが、業務フローには接続されない04

採用で解決しようとする — 市場相場が高騰し、結局採れない05



C H A P T E R  0 2  ·  M A R K E T  C O N T E X T 0 9  /  2 4

研修・採用・PoC の
単発打ち手では、
組織の AI 活用は
加速しません。 



C H A P T E R  0 3  ·  O U R  S E R V I C E S

3 つの軸を、
同じチームで
設計する。
研修・コンサル・診断を独立して提供するのではなく、お客様の段階に合わせて接続します。 
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サービスの全体像
S E R V I C E  0 1

全社員向け
生成 AI 研修
リテラシー → 実践 → 役割別カリキュラ
ム。半日 × 数回〜数ヶ月。

S E R V I C E  0 2

経営層向け
AI コンサルティング
3〜24 ヶ月の長期伴走。全社展開・ガバナ
ンス・新規事業まで。

S E R V I C E  0 3

AI
戦略診断
スポット商品。現在地と打ち手を 2〜4 週で
整理。

経営層・推進担当向け✓

全社員向け基本研修✓

役割別（営業・経理 等）✓

SMALL ¥400,000 / 月✓

MID ¥800,000 / 月✓

ENTERPRISE 応相談✓

FREE 5 問✓

LITE ¥300,000 / 2 週✓

STANDARD ¥800,000 / 4 週✓
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コンサルで実際にやること
経営層 月次セッション
90 分 × 月 1〜2 回、推進状況レビューと意思
決定

業務棚卸し & PoC
部門別ヒアリング、優先業務 10 件の PoC 設
計と実装

ガバナンス整備
情報セキュリティ・利用ポリシー・監査体制
の整備

全社員向け研修
月次セッションと並行実施、伴走が止まらな
い



C H A P T E R  0 4  ·  A I  S T R A T E G I C  D I A G N O S I S

月額契約の
前に、まず
現在地を診断する。
Claude AI を活用した独自診断ツール + 代表伊藤による経営層ヒアリングで、貴社の AI 活用ポテンシャルを数字で
可視化します。 
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診断 3 プラン
F R E E  /  Q U I C K  C H E C K

AI 活用度
クイックチェック

¥0無料

L I T E  /  D I A G N O S I S  0 1

業務棚卸し
クイック診断

¥300万 / 一括

S TA N D A R D  /  D I A G N O S I S  0 2

全社 AI 戦略
初期診断パック

¥800万 / 一括

5 問 / 5 分 / 3-5p PDF✓

Claude Haiku 4.5 即時✓

6 次元レーダー✓

優先 3 つのチャンス✓

2 週間 / 38 問 / 10-15p✓

業務棚卸し 10 件✓

60 日アクションプラン✓

経営報告会 90 分✓

4 週間 / 92 問 / 30-50p✓

業務候補 20 件 + 新規事業 3-5 件✓

90/180/365 日ロードマップ✓

Year 1 投資試算 + ROI✓
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STANDARD 30-50pの中身



何を診断するか

● 経営層 / 部門長 / 推進担当ヒアリング

● 全社業務の棚卸し

● AI 適用候補 20 件の優先順位

● 既存システム・データ基盤チェック

● セキュリティ・ガバナンス論点整理

● 人材ギャップ診断

● 競合・業界ベンチマーク

● 新規事業ポテンシャル評価

納品物

● 30-50p Editorial PDF レポート

● ブラウザ版 HTML レポート

● 編集可能な原本

● 経営報告会（オンサイト/オンライン 90 分）

● 月額契約に進む場合の初月稼働プラン

● Year 1 / Year 3 投資配分試算

● 30 日以内の Quick Wins 10 件

● KPI 設計 4 カテゴリ
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90 日ロードマップ例
Week 1-2

経営層キックオフ。全体会・推進担当アサイ
ン・基盤整備。

Week 3-4

業務棚卸し。AI 適用度 A/B/C 判定、優先 10
件特定。

Week 5-8

PoC × 2 件 並走。優先業務をプロトタイプ
で本番前に検証。

Week 9-12

全社展開・KPI 確立。業務フロー組込、月次
レポーティング。



C H A P T E R  0 5  ·  P R O O F

"資料を作る"
ではなく、
結果を出す。
実際にコンサルティング契約をいただいた企業からの声を、まずご覧ください。
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コンサルが入ってすぐに
社内の空気が変わった。
"AI に詳しい人" が立ち、
ChatGPT の他にも AI が

毎日の道具になった。 

— M ・ 広告代理店 ・ 愛知 / 従業員 20 名 
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想像していた "資料コンサル" と
全く違った。

毎月、実装まで踏み込んでくれる。
実践的で現場に合った内容で

提案してくれる。 

— S ・ サービス業 ・ 愛知 / 従業員 15 名 
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連携先ネットワーク
自治体 × 大企業 × スタートアップ × 教育機関 を横で繋ぐ動き方が studio veco の差別化です。

教育機関
中学・高校・大学での生成 AI 講座 10 校超

大企業
広告・サービス・観光業界の伴走実績

中小企業
20-50 名規模の DX 第二フェーズ支援

スタートアップ
国内 AI スタートアップとの技術連携
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月額コンサル 3 プラン
P L A N  0 1  /  S M A L L

スポット伴走
＋ 全社研修込み

¥400k / 月

3 ヶ月 / 月 1〜2 回 / 経営層 + 推進担当

P L A N  0 2  /  M I D  ·  P O P U L A R

標準伴走
＋ 全社研修パッケージ

¥800k / 月

12 ヶ月 / 隔週 / 全社展開

P L A N  0 3  /  E N T E R P R I S E

全社変革
＋ 新規事業伴走

応相談
¥2,000k〜/月 目安
12〜24 ヶ月 / 週次 + 常駐相談

経営層 月次セッション✓

推進担当 1 名伴走✓

初期ガイドライン雛形✓

全社員研修 基本コース✓

4 フェーズ標準カリキュラム✓

推進チーム伴走 3〜5 名✓

ガバナンス整備一式✓

全社員研修 + 選抜年 2 回✓

経営 / 部門長 / 推進 別軸伴走✓

複数部門パイロット同時運用✓

新規事業 PoC 年 2 本まで✓

部門別特化研修 無制限✓
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最初の一歩
本日ご説明した内容にご興味をお持ちいただけたら、以下の流れをご提案しています。

無料相談（60 分・オンライン） — 課題ヒアリングと最適エントリーのご提案01

無料簡易チェック（5 分） — まずは診断アプリの体験版でイメージを掴む02

戦略診断 LITE / STANDARD — 月額契約の前に、現在地を 2〜4 週で整理03

月額コンサル契約 — SMALL / MID / ENTERPRISE のいずれかで本格スタート04



C H A P T E R  0 7  ·  C O N TA C T 2 3  /  2 4

お問い合わせ

E M A I L

info@veco.jp
1 営業日以内に返信します

W E B

veco.jp/
consulting.html
フォームから無料相談予約

診 断

veco.jp/diagnose/
無料簡易チェックを即時実行

studio veco · 愛知県名古屋市 · AI Consulting / Training / Creative 



T H A N K  Y O U

organizations
that move,

not just plan.

studio veco  ·  info@veco. jp ·  veco. jp 
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